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REQUISITI MINIMI 

 

PROFILO 

 

Formazione  

di base 

Esperienza 

lavorativa 

globale (1) 

Esperienza 

lavorativa 

specifica (2) 

Aggiornamento 

professionale (3) 

 

Skills 

VENDITORE 

SENIOR 

CERTIFICATO 

 

 

 

Diploma di laurea 

di 2° livello 

 

 

 

15 anni 

 

 

10 anni 

 

3 seminari/anno 

(ultimi 3 anni) 

 

Dichiarazione 

(di aziende)  

 

Diploma di laurea 

di 1° livello 

 

 

 

18 anni 

 

 

12 anni 

 

 

idem  c. s. 

 

 

idem  c. s. 

Diploma di 

Istruzione 

Secondaria 

Superiore 

 

 

20 anni 

 

15 anni 

 

idem  c. s.  

 

idem  c.s. 

 

 

I Venditori certificati, secondo i requisiti dei “Grandparent”, saranno nominati “Commissari 

CEPAS” ed in tale veste potranno essere incaricati da CEPAS per far parte delle “Commissioni 

degli Esami di Certificazione” e come Valutatori dei “Corsi per Venditori” da qualificare. 

 

 
 

Nota  (1): Comprende anche il periodo relativo all’esperienza specifica 
 

Nota  (2): Esperienza maturata in modo continuativo in uno (o più) dei seguenti percorsi 

professionali: 

• Marketing 

• Docenza nelle tecniche di vendita/marketing 

• Vendita e direzione vendite 
 

Nota  (3): aver partecipato (come docente o discente) ad attività culturali (es. convegni, seminari, 

giornate informative ecc..) su tematiche relative alle vendite. 
 

Nota (4): A completamento delle caratteristiche richieste, possono essere considerati altri fattori 

di valutazione quali: 

• Diplomi post laurea o equivalenti 

• Cariche associative in Associazioni Professionali   


